
سايلز فنل سريعة
كتير



المسلمات:

المثال:

أنا عندي شيئ سأبيعه )قرار واضح بماذا ستبيع(
 

أنا سأبيع خدمة عمل اعلانات
 

أنا سأختار عميل مناسب لما سأبيعه 

لديه ميزانية اعلانية

عميلي شخص يبيع ...............................

هذا الشخص لديه متابعين

يستخدم تويتر



أنشئ كتاب الكتروني 

هذا الكتاب يتحدث عن مشكلة محددة عند عميلي:

 كيف تجذب مهتمين لشراء............ عبر تويتر
أنواع الاعلانات التي يجب أن تستخدمها كـ.......... لبيع ......... كل يوم

فقط اختار مشكلة واحدة و حلها )ما تروح يمين و شمال(



أنا سأبيع خدمة عمل اعلاناتالمثال:
 

لديه ميزانية اعلانية

عميلي شخص يبيع منتجات ملموسة

يستخدم انستاغرام

مستعد يعمل فيديوهات



أنشئ كتاب الكتروني 

هذا الكتاب يتحدث عن مشكلة محددة عند عميلي:

 كيف تهيئ حسابك الاعلاني لبيع المنتجات يومياً
عشرين سكريبت فيديو بيعي لاعلاناتك

اعلانات الفيديو على انستاغرام: كل ما تريد معرفته



جودة الكتاب الكتروني 

نريد العميل أن يقول لنفسه  كل هذا مجاناً! كيف لو اشتريت منه

خدمة؟

جودة الكتاب ستحدد ما اذا كنت ستبيع.



وضع الكتاب بأكثر من تنسيق في
انستاغرام



ضع تعليق بكلمة “أي كلمة
بالانكليزي” و سأرسل لك رسالة
على الخاص فيها رابط الكتاب



اعلانات للمنشورات على
انستاغرام



و فقط!



هذه الطريقة ستجلب لي
مهتمين و هذا كل ما نريد...

الآن علينا بيعهم عن طريق فتح
محادثات لبيع خدمتنا.



كيف سأبيعهم؟



أولاً اجعله يهتم...

أتمنى انك طالعت
الكتيب, و أتمنى انو
المشكلة انتهت كلياً

اذا بدك فائدة أكبر, أنا رح أعمل
مجموعة فيديوهات للاجابة على الأمور
يلي هي غير واضحة خبرني لو عندك

استفسار.

حضرت مجموعة فيديوها من الأسئلة
يلي تكررت عندي من القراء, بتحب

أرسلك هي ؟



أولاً اجعله يهتم...

فتح محادثة: هو
حضرتك عندك متجر؟

شفت ببروفايلك و عرفت انك كذا كذا
كذااا

ممكن تخبرني من ناحية التسويق ما
الذي تقوم به.

ممكن تفرجيني نماذج من اعلاناتك و
في استراتيجية اعلانات ما شفت حداأنا رح حاول أعطيك اقتراحات للتحسين

مجربها في لبنان صديقي من دبي
الشركة عندو بتستخدمها



الهدف أن نخلق أخد و رد



الهدف أن نخلق أخد و رد



ثانياً اجعله يوافق

ليس أن يوافق على
الدفع, بل سيوافق

أنك ستفيده

أن تعطيه نصيحة و يقول لك و الله
معك حق.... 

تخبره عن طريقة معروفة و لكن هو
لا يعرفها, فهي جديدة بالنسبة له,

فيقر بفسه أنك خبير..



ثانياً اجعله يوافق

ليس أن يوافق على
الدفع, بل سيوافق

أنك ستفيده

أدرس عميلك.. تحدث معه,, شوف
الموقع عندو

شوف البوستات, الريلز, حاول البحث
عن أشخاص من نفس سوقو, خذ

أفكار..



ثالثاً اجعله يشعر بالقيمة

لا أريد أن يقول: شكرا
على المعلومة, أن رح

روح دور عليها..

سنخبره بأن سرعة التنفيذ قوة, و
أن المعلومة و المعرفة شيء و

التطبيق أمر آخر كلياً

بتعرف انو بحملة اعلانية واحدة عميل عندي,
عمل 300 بيعة بنهار واحد من منتح مثل- شي

عندو- كم بيعة انت بتعمل؟



رابعاً اجعله يستمع الى العرض

بعد ما اهتم, بعد ما
وافق معك, بعد ما حس
بأهمية التعامل معك

ليك اسمعني أنا بعرف انو بقدر
فيدك, بكذا و كذا و كذا.. ليش
مثلا ما منعمل كذا.. و هيدا جزء

من عرض أنا بقدمو
أنا ما بدي قلك أنا مصباح علاء الدين, بس يلي

أنا بعملو أفضل من انك ما تعملو.. 



رابعاً اجعله يستمع الى العرض

ما هي خدمتي؟ 
فيها كذا و كذا و كذا و عنجد

أشياء تخليه يندهش..

أنا ما بدي قلك أنا مصباح علاء الدين, بس يلي
أنا بعملو أفضل من انك ما تعملو.. 



خامساً ازالة الاعتراضات...

بعد الاستماع للعرض. ممكن يقلك
غالي

ممكن نشتغل مجانا أول شهر و
تشوف القيمة الحقيقية لشغلي



خامساً ازالة الاعتراضات...

بعد الاستماع للعرض. ممكن يقلك
غالي

ممكن بدل الـ 300 دولار تدفع
خمسين دولار, و أنا سأبدأ بالعمل,,
لكن بعد ما نوصل للنتيجة المحددة

بتدفعلي باقي الـ 250



خامساً ازالة الاعتراضات...

بعد الاستماع للعرض. ممكن يقلك
و الله ما في وقت

لشو بدك الوقت, ما أنا رح أعمل
كل شي عنك...



خامساً ازالة الاعتراضات...

بعد الاستماع للعرض. ممكن يقلك
و الله الميزانية ما رح تسمح

ممكن نعمل الأوفر على أربع
مراحل



خامساً ازالة الاعتراضات...

بعد الاستماع للعرض. ممكن يقلك
أي اعتراض...

اخلق حل له



و مبروك البيعة




